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METTIAMO IN CONTATTO CHI INTENDE NOLEGGIARE
UN'IMBARCAZIONE E CHI LA POSSIEDE.
COSTRUIAMO PONTI TRA LE PERSONE ATTRAVERSO UNA
PIATTAFORMA INNOVATIVA.
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CEQO & Founder CTO Developer CcOO
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Advisor

atboat, Erica Casalati Raffaele Trano
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STATO ATTUALE

ATTUALMENTE SIAMO *. |
INCUBATI IN Ml biclazio

business innovation centre

SIAMO MEDIATORI
MARITTIMI ISCRITTI
ALL'ALBO
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MERCATO

ATTUALMENTE SIAMO PRESENTI IN LAZIO, CAMPANIA E
TOSCANA

Y

REGIONE CAMPANIA
S ——

L'OBIETTIVO E' ESPANDERSI ENTRO 2 MESI NELLE ALTRE
REGIONI ED ENTRO 4 MESI NELLE ALTRE NAZIONI
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MERCATO TURISTICO

Nazionali

Internazionali

Noleggio in
sharing

Noleggio full

saillsquare

AntElos
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INVESTIMENTO NECESSARIO

200 K

10%
GENERALE

70%
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MARKETING
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METRICHE

SIAMO ONLINE DA 3 MESI

/0 iImbarcazioni inserite

90 utenti registrati

Contiamo di ricevere le prime prenotazioni nel mese di Maggio 2016
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BUSINESS MODEL

1 ANNO 2 ANNO 3 ANNO

2,9% Commissioni 7% Commissioni o L
9% Commissioni

la commissione richiesta solo all’armatore

r@ 'utente paga solo la nostra commissione per 3 motivi:
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fatturazione fiducia carte di credito
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PROIEZIONI

1 ANNO 2 ANNO 3 ANNO

1.500 euro costo medio noleggio 1.500 euro costo medio noleggio 1,500 euro costo medio noleggio

12 prenotazioni giornaliere 24 prenotazioni giornaliere 48 prenotazioni giornaliere

190.530 euro di fatturato 919.800 euro di fatturato 2.365.200 euro di fatturato
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