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Problemi

Ol

Attirare nuovi
clienti

Offerte smart e visibilita
digitale per portare piu
persone nei momenti di
bassa affluenza.

Liberarsi da
scorte invendute

Trasforma le rimanenze in
vendite rapide, riducendo gli
sprechi.

Riduzione utilizzo
plastiche

Incentiviamo pratiche
sostenibili e I'eliminazione
della plastica monouso.

04

Risparmio
significativo
Drink scontati per gli

utenti, margini ottimizzati
per i locali.
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Soluzione

Offerte visibili nell’app + contenuti video engaging.

| locali possono inserire promozioni attivabili in tempo reale (es. “solo oggi”, “solo 20
disponibili”), visibili su app e promosse con video brevi girati da content creator.
Risultato: nuovi clienti in target, attratti da promozioni emozionali, non da sconti

banali.

Promo orientate adlla sostenibilitd + approccio eco-first.
LI locali possono attivare offerte solo su bicchieri riutilizzabili, caraffe o drink zero-

plastica. Inoltre, ogni drink che evita lo spreco viene valorizzato anche nel messaggio.
Risultato: promozione + impegno etico/green = valore percepito maggiore dal cliente.

Diventiamo il social media manager dei locali

Con la rete di ambassador locali (creator in tutta Italia), offriamo ai locali promozione
sui social senza dover gestire nulla.

Giriamo video sul posto, li pubblichiamo su profili ad alta visibilita (Steal Drink +
creator), sponsorizziamo i migliori contenuti e aiutiamo i locali a diventare
“instagrammabili” senza budget interno.
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Mariposa Drink ai

Via Domenico Cavalca, 46

Mariposa Drink and
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Via Domenico Cavalca, 46
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Gin mare tonic con
aperitivo
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& Tutti i giorni
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Birra 66cl
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& Tutti i giorni
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Il nostro prodotto
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Aperto

Mariposa Drink and

Food

Via Domenico Cavalca, 46

lllimitate

Gin mare tonic con
i aperitivo

€7.00
& Tutti i giorni

lllimitate

Birra 66cl

T €3.50

& Tutti i giorni

50 Rimasti

Applicazione mobile: canale principale per utenti e locali

Sito web: canale informativo

Social media: marketing app e sponsor locali

Pubblicitd e PR: pubblicita online e offline.
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Dimensione del mercato

+10%

CAGR

Steadl Drink

TAM €4,5B

€0,5B

Ad Spend Alcolici

Aumento della
richiesta di
esperienze locali
autentiche

| giovani cercano occasioni “vere” per uscire -
cocktail originali, bar di quartiere, eventi
speciali.

Le offerte promosse da Steal Drink
valorizzano la scoperta e I'esperienza piu che
lo sconto fine a sé stesso.

Accelerazione
della crecator
economy locdale

| locali non hanno tempo né competenze
per gestire social.

Steal Drink diventa il loro social media
manager “chiavi in mano” grazie alla rete
di ambassador e contenuti video
professionali.
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Modello di Business

Brand
Advertising &
Sponsorship

Commissioni
su offerte
“attivate”

100%

Abbonamenti
mensili per i
locali

Aperti ora
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Café Albatross

Via Domenico Cavalca, 64 Aperto
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Mariposa Drink and Food

Via Domenico Cavalcaq, 46 Aperto
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Panoramica dell' azienda

Fatturato annuo

0-10K €

|
50-100k €

|
250k €

|
500-800k €

|
-2M €

0 ] 2 3 4

S0O0K 95%

di utenti attivi al mese di utenti soddisfatti

30%

di crescita dei
ricavi mensili

di aumento delle vendite
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Nostro team

Rocco Carbone
CEO & Fondatore

Sono Rocco Carbone e lavoro nel settore dello sviluppo mobile
dal 2019. Ho iniziato pubblicando le mie prime applicazioni sui
digital store, per poi passare allo sviluppo di applicazioni per
aziende e, dal 2022, come sviluppatore dipendente. Ad oggi ho
pubblicato 3 diverse applicazioni sul digital store e sviluppato
diverse applicazioni in Kotlin, Java e Flutter, occupandomi
anche qualche volta dello sviluppo backend e dell'integrazione
con servizi cloud.
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Roadmap

Ricerca e sviluppo

Lancio dell'app

Crescita degli utenti

Introduzione del modello di monetizzazione

Espansione del mercato

2024 2024 2025 2025 2026 2026



Grazie

Stedal Drink

Rocco
Carbone info@stealdrink.com

CEO & Fondatore www.stealdrink.com




