Getting Paid
Redefined

Dalla fattura scaduta al pagamento, LIA automatizza
ogni fase, senza perdere il tocco umano.



Il 60% delle fatture B2B viene
Incassato in ritardo

Solleciti informali Solleciti formali Piani di rientro

Messa in mora
50% paga qui 30% paga qui 15% paga qui

Recupero giudiziale

5% paga qui

Fonte:Cribis Q3-2024



PROBLEM

PMI B2B <15M€ non hanno regole e
processi per gestire le fatture attive

scadute.

Tempo e Costi Basse Performance
20% tempo= assistente amministrativo L'uso di soluzioni BOT

4%-6% tempo = Imprenditore automatizzate ha tassi di
Costi medi: circa 35.000€ all'anno successo bassi e compromette

per l'azienda. la relazione con i clienti.

Costi Incerti

Attivita di piani di rientro,
negoziazione e lettere legali in
outsourcing con costi variabili
e incerti.
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Solution

Il tuo specialista amministrativo e
legale, alimentato dall’ Al

al -70% tempo medio di
L

e Mantenere un'immagine
incasso fatture scadute

positiva del brand

° -90% dei costi di gestione ‘) Dal primo giorno di ritardo
del credito (p fino alla lettera legale
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. Ciao Francesco, spero tutto bene.

Ti scrivo per ricordarti che risulta ancora aperta . Inviare solleciti di pagamento (formali e informali)
la fattura n. 4272 del valore di 2.300 €, con

scadenza ormai superata da 21 giorni.

Capisco che gli impegni siano tanti, ma ti
chiedo gentilmente di procedere al pagamento

e BoASbe! @ Inviodiuna lettera di pagamento firmata dal legale

Grazie, a presto
Arturo Pepi, CFO
Lendit srl

«+  Proporre piani di rimborso e negoziare le soluzioni

. Buonasera Arturo,

ha perfettamente ragione, ho avuto qualche
problema nell'effettuare il pagamento ma sara
fatto entro questa sera..
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Product Overview

Perché siamo unici?

Opened: 4 times (1 MacBook Air M2)
Clicked: 3 times on payment link
Spent on Link: 13 seconds

Browser: Chrome 125.0.6

Operator: Verizon

Time Zone: UTC+1

Location: Palermo, Sicilia, ITA

- Notification: PEC at 11:12 AM

- Message: Short with payment link
- Collection Probability: 91%

Piu dati, meno errori

LIA non si limita a inviare solleciti,
LIA impara. Raccoglie posizione,
engagement e altre 3.000 variabili
per ottimizzare ogni next step.

& Pay

=

 Pay

£ Pay with Card

Pagamenti diretti e moderni

Il cliente non ha piu scuse: con
LIA pud pagarvi in pochi
secondi, con il metodo che
preferisce.

ﬁ Affidabile Gen 24, 2025
Report Cliente

Il cliente dimostra alta affidabilita di credito
commerciale con una puntualita di pagamento ALTA.

Punti principali
® DSO medio pari a 41 giorni dall'emissione della
fattura

® Percentuale di puntualita di pagamento: 89%

® Tasso dirisposta ai solleciti: 100%

Basato sul Processo

LIA & costruita secondo le
migliori best practices dei
processi di gestione del
credito.



Market Opportunity

Il panorama del mercato
delle fatture scadute.

€518

Total Addressable
Market

Fatture scadute delle PMI in Italia.

€14B

Serviceable
Available Market

Fatture scadute di PMI con un fatturato
di 250k -15 M €.

€1.3B

Serviceable
Obtainable Market

Scale-up
Food&Beverage



Posizionamento: Dove eccelliamo

Scalabilita del prezzo

Fatture
E in Cloud.it

Agicap

Ihighradius
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L == Si Collection
i VALORE AL CREDITO
g exa

Credit Care

Prezzo variabile e incerto
*Con LIA, il credito viene gestito fin dal primo giorno di

ritardo, aumentando le probabilita di successo del 50%.
(Cribis 2024)
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Lite (€119/mo)
* Fino a 50 fatture
\_ J
4 N
Pro (€289/mo)
* Fino a 500 fatture
\_ /
Prezzi Trasparenti. Enterprise (o e e

Tutto Incluso.

* Fatture illimitate



Un founding team
costruito per lI'execution

Arturo Pepi

CFO & Founder Fabio Gancitano

CEO & Founder

[Supportati da
$ Tenity
Il founding team ha gia lavorato insieme in altre esperienze,
? ? . £ dpix<EL
collaborando da 8 anni.



Cosa abbiamo raggiunto
e dove stiamo andando

Risultati Passati Roadmap Futura

Q2-2025 Q1-2026

@ @ © ©

Pre-seed round: €200k Accuratezza Al el bblica V.2 R d c

con Tenity e Fabrick migliorata al 92%. ersione pu _ 'Cé . SURE RSN \ISSCRIS

(Nuove funzionalita) (€1.3M)
Q4-2025 Q4-2026

@ @ . ©

20 beta tester nel Prodotto sviluppato . L . .
. . Fine Validazione (100 Prima Milestone (1.000
primo mese internamente

utenti paganti) utenti paganti)






Investment roadmap

Nel Q1-26, una volta raggiunti gli obiettivi previsti, apriremo il round da 1,3
milioni di euro per accelerare la nostra crescita e dare una spinta al prodotto
e renderlo sempre piu unico. Unitevi a noi per dare forma al futuro dell'lA.

2026 2026 2026 2027

@ Chiudere €1.3M Seed round @@ Ampliare Al R&D team ~ Scalareiricaviad €IM ARR ® Chiudere €10M Serie A round



Dove vogliamo arrivare

M MRR iniziale
€5K
Ago 2025
6M
ARR Target
$120M
Entro Dic 2030
3M

Aziende Target

N S | ? ? ~25K

2030

Dec 2024 Dec 2025 Dec 2026 Dec 2027 Dec 2028 Dec 2029 Dec 2030

Si prevede di raggiungere un MRR di 10 milioni € entro la fine del 2030, pari ad un ARR stimato in 120 milioni €. Questa crescita & sostenuta
dall'aumento dei tassi di acquisizione dei clienti, aumento dellARPU e dall'espansione delle nostre offerte di livello enterprise.
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