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ORANGOOGDO

PERCHE?

y =]k
- SPORTIVE B [FE| B
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CHE SPORT COME TROVO

FACCIO? NUOVI

DOVE? SPORTIVI?
ORANGOGO

I 90% degli italiani consulta La maggior parte delle
il web per trovare queste IL MOTORE DI RICERCA Associazioni e Societa
risposte. DEGLI SPORT sportive non ha le risorse per

costruire e mantenere una
presenza digitale
aggiornata (tecnologie e
contenuti) e ricevere
pagamenti e prenotazioni
digitall

Inoltre si aspettano di poter
scrivere, prenotare e pagare
con mezzi digitali
comodamente seduti sul
divano di casa.

(Z)0rangogo
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VAL UE PROPOSITION

IL MOTORE DI
RICERCA DEGLI Business Model

integrato B2B2C:

S P 0 RT Orangogo risponde alle esigenze
delle societa sportive,
consentendo loro di raggiungere

DOV@perSOTl@ 6 SOCZ@[& gli utenti finali attraverso una
SpOT’ZZV@ St lncontrano migliore visibilita della propria

attivita.

una piattaforma digitale che consente
agli utenti di cercare e trovare lo sport
piu adatto e iscriversi online

Orangogo risponde ai due
principali bisogni di tutte le societa
sportive: gestisce e aumenta la
base iscritti attraverso un software

| *' i Per gli Utenti: ) )
\ 5 l Best, unique & different:

_|a=r|  Per gli SportClubs: gestionale integrato con
Bl |[zE]] e uno strumento integrato per la gestione strumenti di marketing digitale.

amministrativa e strumenti di marketing

Per i Brand:
una community di utenti e societa

sportive per campagne di marketing
altamente profilate

& 0orangogo
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FATTORI

CHIAVE

M ODELTL O

VALIDATDZO

SOLIDE FONDAMENTA

DEL MERCATO

Ben posizionato per sfruttare le
tendenze Iin rapida evoluzione nel
mondo post-pandemia

MANAGEMENT TEAM
FORTE

Team di grande esperienza con un

profondo know-how e competenze di
alto livello

CONSOLIDATI
KPI

KPI eccezionali raggiunti dopo Il
lancio e dopo la pandemia

MULTI-CANALE
& INTEGRATO

Soluzione end-to-end user friendly in
grado di rispondere alle esigenze sia
degli sport clubs sia degli utenti finali

COMMUNITY
IN CRESCITA

Database profilato e altamente

qualificato di societa sportive e utenti in

costante aggiornamento

ELEVATO POTENZIALE
DI CRESCITA

Modello di business scalabile in grado

di raggiungere un'ulteriore espansione
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FATTORI CHI AVE

1. SOLIDE FONDAMENTA DEL MERCATO

MERCATO PAGAMENTI LE PERSONE ACCELERAZIONE
ENORME IN DIGITALI CERCANO E ALLA
CONTINUA OBBLIGATORI PAGANO ONLINE DIGITALIZZAZIONE
CRESCITA
|| settore dello sport La Pubblica 80% delle persone La pandemia ha
coinvolge il 35,3% della Amministrazione e le cerca online per trovare
popolazione generando Istituzioni europee iInformazioni. delle
37,5 Miliardi di € (dato promuovono gli 1 persona su socleta europee
2019) come fatturato di 4 *

societa e associazioni
sportive.
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M ERCATDO

SPORT E BENESSERE

. : . EUROPA ITALIA

Lo Sport € un business in

espansione con grandi volumi. 300M sportivi 20M sportivi

Orangogo si rlvolge al F:onsumatorl 1.2M sport clubs 122K sport clubs

con un modello di business | . .

scalabile e replicabile. €42B Voumeannuoin - €3,2B volume ahnuoin -
abbonamenti/servizi abbonamenti/servizi
acquistati acquistati

In Europa il 40% della popolazione pratica sport almeno una volta a settimana, in Italia il 34,3% della popolazione.

NEWS DAL MERCATO

- Secondo un'indagine Sport e Salute |la piu grande esigenza avvertita dalla societa e associazioni sportive € il supporto alla
Promozione. (L'ascolto delle organizzazioni sportive: stato di salute, previsioni e bisogni futuri - Sport e Salute 2022)

- L'Eurobarometro nel 2022 ha rivelato un miglioramento dal 44% al 50% di persone che dichiarano di essere fisicamente attive.

&yorangogo
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https://www.sportesalute.eu/studiedatidellosport/blog-studi-e-dati-dello-sport/4006-l-ascolto-delle-organizzazioni-sportive-stato-di-salute-previsioni-e-bisogni-futuri.html

FATTORI CHI AVE

2. MULTI-CANALE & INTEGRATO

A o . ww I@E~ i
- . ===

PIATTAFORMA
WEB BASED

Per gli Sport clubs:
Visibilita online.
Offerta servizi sportivi.

Per gli Utenti:
Ricerca geolocalizzata dello
sport, guidata nella scelta
dall'Intelligenza Artificiale.
Prenotazione e acquisto.

APPLICAZIONE
PROPRIETARIA

Semplifica la gestione di
prenotazioni e pagamenti sia
per gli sport clubs (B2B), sia

per gli sportivi (B2C).

1244 e 24
.lllll.x.l o _s .||.|I.. o nl.Il. 1[

—
SAAS
2 IN 1

SAAS: Software as a Service
Strumento realizzato per sport clubs,
necessario per una gestione semplificata
e automatizzata degli aspetti gestionali,
amministrativi (contabilita, libri soci,
gestione prenotazioni, gestione iscritti), e
di marketing.

&) orangogo
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R EVENUE M O D EL

RICAVI DAGLI
SPORT CLUBS

Alle strutture sportive Orangogo vende un SAAS,
un software che integra al suo interno il
gestionale ¢ i servizi di marketing, con una

s reemm MANAGEMENT

: Orangogo per gli sport clubs e gratuito sia
per essere presenti sulla piattaforma che per & M A R K E T I N G
l'abbonamento base del gestionale
. gli sport clubs possono fare 'upgrade
per avere accesso a funzionalita avanzate del

IN UN UNICO STRUMENTO INTEGRATO

Saas e a servizi di visibilita.
>> ABBONAMENTO SOFTWARE GESTIONALE

Gli sportclubs, ricevono pagamenti via app e via >> FORMULA A PACCHETTO PER CONTENUTI IN

piattaforma web EVIDENZA (MODELLO AMAZON)

CONFIDENZIALE - NON CONDIVIDERE O COPIARE



R EVENUE M O D E L

ORANGOGO CAMPAGNE DI
FOR BRANDS MARKETING

Le attivita di Orangogo (es. prenotazioni e acquisti,

test di orientamento e contrasto al dropout, O RA N G O G O

gamification) generano un database profilato di

alta, sempre aggiornato e in continua crescita. F o R B RA N D S

Questi dati sono estremamente utili per attivita di

marketing di aziende terze, indirizzabili sia ai >> DATABASE PROFILATO DI ALTA QUALITA,
consumatori che agli sport clubs della community SEMPRE AGGIORNATO E IN COSTANTE
di Orangogo.

CRESCITA, UTILE PER ATTIVITA DI MARKETING

DI AZIENDE TERZE

(=) 0roangogo
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FATTORI CHI AVE

3. FORTE
MANAGEMENT
TEAM

KATIA
CACCIAGUERRA

HEAD OF
SERVICE

Esperienza e Talento
nel Customer Care,
Formazione e Servizi
post vendita.

GIUSY MIRKO
CIMINO MEUTI
HEAD OF
SALES & CHIEF
CHIEF FINANCIAL
OPERATION OFFICER
OFFICER

Tax and Finance

Manager, M&A
Advisor, Dottore
Commercialista

17+ esperienza

in Ecommerce,

& loT Sales.

Sales Management

AMBRA
NAGLIATI

HEAD OF
RESEARCH

Psicologa, esperta
in psicologia dello
sport.

Founder di “Le
capacita Invisibili” e
“Progetto Ama”

GIULIA
PETTINAU

CEO &
FOUNDER

5+ CEO

10+ esperienza in
Strategic Marketing
Management

EDOARDO

AGUDIO

CHIEF
TECHNOLOGY
OFFICER

Talento nell’Extreme
Project
Management e
sviluppo software
gestionali e app



FATTORI CHIAVE

4.UNA
COMMUNITY
IN CRESCITA

SPORT CLUBS
MAPPATI

S o,

LIBERTAS

LAZIO

PARTNERSHIP
SPORTIVE

O

FEDERAZIONE ITALIANA

SPORT PER TUTTI
® Federazione
g § Italiana
B\ > Pallavolo

S5Q

1.1 Milioni
DI PERSONE CHE

CERCANO SPORT

SU ORANGOGO

97% Traffico Organico e
Diretto

|@|
6 Milioni
PAGEVIEW

ORANGOGO.IT

Nel 2022
10,6% visitatori ricorrenti

&

+18 %

RICERCHE
ORGANICHE
2022 vs 2021
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FOCUS SPORTCLUB

SPORT CLUBS IDENTIKIT
22.500

SPORT CLUBS

TOP 10 SPORT DEGLI

FRIULI-VENEZIA GIULIA

1,39%

LAZIO 15,16% SPORT CLUBS
LOMBARD'A 13,600/0 MAPPATI SU ORANGOGO MAPPATI SU
CAMPANIA 13.19% IN ITALIA ORANGOGO
PIEMONTE 8. 46%
SICILIA 8.43% PALLAVOLO
EMILIA ROMAGNA 6.45% CALCIO
VENETO 6.26% EQUITAZIONE
TOSCANA 6.06% NUOTO
SPORTCLUBS PUGLIA 4,86% o ATTIVITA LUDICO-MOTORIA
ASSOCIATI AD SARDEGNA 3,.92% 24,67%
TENNIS
ORANGOGO CALABRIA 2 40% CENTRO
KARATE
IN ITALIA LIGURIA 2.04%
ATLETICA
MARCHE 1.95%
DANZA
ABRUZZO 1,78%
YOGA
UMBRIA 1.51%

BASILICATA 1.20% In totale su Orangogo ci
TRENTINO-ALTOADIGE ~ 0,91% 12,35% RelC SEIEPORL tra su|
scegliere.
MOLISE 0,24% ISOLE
VALLE D’AOSTA 0,20%

&yorangogo
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FATTORI CHI AVE

5. RICONOSCIMENTO
IMMEDIATO DEL MERCATO

2021

87KE

Ricavi B2B 2021

B3IKE

Volume di affari
nel 2022

305K€ Fatturato B2B
526K€ abbonamenti a Sport
venduti su Orangogo B2C

j+350%

" 2022

305KE

Ricavi B2B 2022

=

22.500

SPORT CLUB

MAPPATI

(18% of Italian total)

Posizionamento leader grazie al modello
di business B2B2C con accesso freemium
che ha consentito di raggiungere |
seguenti KPI:

ORANGOGO KPI

3.6€

-60% vs
best competitor

+30%

Vendita media
3 Mesi

50%
+100% Vs
best competitor

95%

Costo di
acquisizione
lead commerciale

Prezzo medio di
vendita servizi a
SportClub negli
ultimi 3 mesi

Conversione in
vendita dopo il
tour guidato

Soddisfazione delle
Societa Sportive.
Che acquistano
servizi di marketing.
ROl da x10 a x20

&yorangogo
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OVERVIEW DI CRESCITA

6. ELEVATO POTENZIALE DI CRESCITA

30.000.000 €

"l RICAV]
W EBITDA
22.500.000 € -
2027
23.5M€
_ , \ | RICAV/
15.000.000 € END 2024
EBITDA
EVEN
7.500.000 € -
0€ - ] -
-7.500.000 € - - - - - -
2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027
Ricavi 87KE€ 305K€ 730K€ 3.5 M€ 7.3 M€ 13.2 M€ 23.5 M€
EBITDA -637K€ -385K€ -360K€ -903K€ 126K€ 593K€ 4.3ME€
0rangogo
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ESPANSIONE ORANGOOGDO

INTERNAZIONALIZZAZIONE

V42B€

MERCATO EUROPEO
ABBONAMENTI/SERVIZI SPORTIVI

La scelta del paesi esteri € basata su un criterio di opportunita:

di mercato (dimensione del settore sportivo e digitale), di velocita di
penetrazione (possibilita di partnership per accelerare la diffusione sugli
sportclubs), di replicabilita e scalabilita, di accessibilita di capitali.

&yorangogo
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U 575K€

2018

OTT.2018
Pagamenti digitali su
piattaforma

U 1.7TM€

2020-2022

GEN.2020

Software Gestionale -
rilascio versione Beta

ORANGOGO TIMELINE

ROADMAP

0 50KE

Premoney 6.5M€

Rafforzamento team sales e marketing per raggiungere
730K€ di ricavi nel 2023 con 1.5K sport clubs clienti.

S.OME

2023-2024

DESTINAZIONE
INVESTIMENTI ROUND

Investimentimento in visibilita per ottenere 2.5M di visite 1%
su sito nel 2023, 5K clienti finali, e 38K sport clubs mappati. ’

Sviluppo mobile app B2C e sviluppo modulo contabilita per

Il software gestionale.

1'—7‘ ) .SH '

o

Ottimizzazione tecnica della piattaforma per raggiungere

un Mmiglior posizionamento SEO durevole negli anni e capace

Market ng

®

di generare 1.4Milioni di visitatori organici nel 2023 (1.1 M nel | Zl»‘.:-.'»:lcorm:"“t

2022), generando un risparmio di 490K<€ in costi di
marketing nel 2023.

~ o
T

&yorangogo
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RICERCA E SVILUPPDO

INTELLIGENZA
ARTIFICIALE

E IMPATTO
SOCIALE

PREVENZIONE
ABBANDONO SPORTIVO

Un modello predittivo
elaborato in collaborazione con
un gruppo di ricercatori di
Universita Milano Bicocca.

Orangogo promuove ricerche
universitarie al fine di elaborare
modelli predittivi, i cui algoritmi
proprietari di Intelligenza
Artificiale consentano di acquisire
utenti altamente profilati a costi
estremamente contenuti.

Atutiamo le persone
a scoprire il proprio
talento

ORIENTAMENTO ALLO
SPORT

Un test predittivo per aiutare
le persone a individuare lo
sport piu adatto.

L impatto sociale
come nuova leva di
marketing

La prevenzione dell'abbandono sportivo e
'orientamento sono due temi ad elevato
impatto sociale, su cui vi € una forte
attenzione sia da parte delle societa sportive,
che delle istituzioni italiane, europee e del
mondo.

Grazie al contributo di psicologi dello sport,
parte integrante del team Orangogo, € oggi
possibile abbattere i costi di marketing:

. fornendo agli sportclubs un test predittivo
che prevenga 'abbandono dello sport da
parte degli atleti coltivati negli anni.

- aumentando |la percentuale di persone che
si registrano alla piattaforma, ottimizzando |
visitatori gia previsti, grazie ad un test di
orientamento che permette di scoprire lo
sport giusto.

=) 0rangoQo
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PERCHE
ORANGOGO?

OPPORTUNITA DI MERCATO

- La pandemia ha accelerato la digitalizzazione di 7

anni per le imprese e di 3 anni per gli utenti.
- Utenti e Governi preferiscono pagamenti digitali.

- La fornitura di software alle aziende (SAAS) é tra |

business in forte crescita dei prossimi anni.

VANTAGGI COMPETITIVI ORANGOGO

- Posizionamento leader il Primo Motore di Ricerca

Iltaliano degli Sport.
- Soluzione tecnologica integrata vincente.
- In fase di accelerazione con solidi KP|

- Scalabilita globale del business.

RITORNI

orongogo - Revenues diversificate con forte componente B2B.

Www.orangogo.it . info@orangogo.it - Multipli elevati propri delle piattaforme digitali rivolte
al consumatore finale (modello B2B2C).
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