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..con l'attuale cambiamento
climatico arriveremo a fine
secolo (2100) con +5° C?

Lo sap Vi
che..F

E 'uomo non e in grado di sostenere
un tale cambiamento!
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PROBLEMA

Perche ancora non siamo ecosostenibili?

408
Questionari

Manca un punto di riferimento Mancano i giusti stimoli

EOL




SOLUZIONE

TEOLO

Il marketplace che seleziona solo
brand ecosostenibili e ti premia se
l1 scegli

Facilita

Incentiva




7"/ p4NOW

Lato utenti Lato aziende

% delle aziende italiane che hanno sostenuto investimenti green

2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019

Nel 2020 i1 62% degli italiani afferma che la sostenibilita & Sono oltre 432mila le imprese italiane dell’industria e dei
un tema sentito. (+15% rispetto al 2015) servizi che hanno investito negli ultimi 5 anni (2015-2019)

Fonte: 6° osservatorio nazionale sullo stile di vita sostenibile LifeGate 11 pI‘OdOttl € tecnologle green.

Fonte: edizione 2020 del Rapporto Greenltaly



https://www.symbola.net/ricerca/greenitaly-2020/
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SOM

380.000 utenti
X
500 euro di spesa media




COMPETITOR

BENEFIT
PER GLI
UTENTI




RISULTATI RAGGIUNTI

PERCORSO Smoketest
DI
VALIDAZIONE Landingpage
92 euro investi
851lead

Convertitiil 24.5% dei visitatori

Costo per lead 1,08 euro




@ Costo Acquisizione Cliente (CAC): 5 euro

{

Spende 500 euro

@ ﬁ Il 10% = 50 euro (per il cliente)

15% di provvigione = 75 euro, di cul:

% Il 5% = 25 euro — 19,5 euro ie (per Teolo)

EOL




B Revenue
EBITDA

FINANCIAL
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Marco Flotta
Legal Support

Santino Guerrisi
Founder and CEO

Avvocato specializzato in
ambito amministrativo.

Consolidata esperienza nel
settore vendite B2B e B2C.




ROADMAP

@ Q- MVP

3 . @ Q2-Lancio
‘ o ‘@ Q3 - Costituzione

‘@ Q4- Breakeven
\ _.@ Incremento numero brand

v

e+ @ Incremento partnership

‘@ Incremento utenti

. .@ Cashback off-line

D .o

e, . . .
‘ Internazionalizzazione

—

&




COSA CERCHIAMO

CO-FOUNDER

Webmaster
Digital Marketing Manager

HR
36%

Marketing
50%

75.000€




"Una volta deciso che una cosa puo e deve essere

fatta, bisogna solo trovare il modo."
Cit. Abraham Lincoln

S

s
Grazie

E-mail: guerrisisan(@gmail.com
Tel: 320 1913881



